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OBJETIVO DEL CURSO

Desarrollar habilidades y ofrecer herramientas de un Lider-Coach a los gerentes que tienen
a su cargo equipos comerciales con la finalidad de potencializar la creacidn de resultados
extraordinarios de forma estratégica inmediata provocando el cambio en la fuerza de
ventas y organizacional.



REGRESAR A INICIO

Estos modulos te ayudaran a gestionar de mejor manera tu liderazgo y a gerenciar de una mejor manera a tu equipo de trabajo.

El coaching en ventas como herramienta Habilidades conversacionales
El lider coach, competencias y caracteristicas (Escucha activa, ciclo de coordinaciéon de acciones y feedback)
Las 5 piezas mas importantes en el juego interno de las ventas Metas y resultados

Preguntas poderosas

El lider en ventas y desempefio vision y accion del lider coach en ventas Desarrollo de competencias de equipo
El lider coach en ventas promoviendo la excelencia y gerenciando el El lider-coach en ventas y la direccion de reuniones
cambio Manejo de conflictos y negociacion en la venta

El lider coach gerenciando el desempefio de sus colaboradores
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Facilitador de los programas de formacion de Coaching Profesional, de equipos
y Lider HAZ-Coach, mentor de diferentes procesos de certificacion validando
habilidades y competencias desarrolladas.

Coach transformacional y de equipos, orador y conferencista a nivel nacional,
como también coaching ejecutivo de equipos y vida con mas de 1,500 horas de
experiencia (one to one) consultor y facilitador.

Senior participando activamente en la creacion y facilitacion de diversos
programas en temas de liderazgo, habilidades directivas, ventas método SPIN,
negociacion, change management, coaching, team building, protocolos de
servicio al cliente.
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EMPRESAS QUE HAN TOMADO NUESTRO TALLER
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¢ QUE INCLUYE EL TALLER?

Manual por escrito
Dinamicas de participacion
Coffe Break continuo durante la sesidn
Alimentos incluidos

Certificado de participacion con validez ante la STPS
Asesoria personalizada
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“El curso me parecié muy fructifero, bastante completo y muy dinamico. Aprendi muchas cosas que sin
problema puedo llevar a la practica en mi ambiente de trabajo”.

Ana Lilia Bonifacio — Supervisor

“‘No sabia que esperar del curso y tengo que reconocer que sobrepaso mis expectativas, crei que no me
serviria, ya que me encuentro en un area de administrativa, sin embargo me di cuenta que aunque habemos
personas que nunca hemos realizado una atencion con clientes para vender algo pero si a clientes internos en
los cuales puedo aplicarlo”.

Mariana Orozco — Gerente de Recursos Humanos

“El curso realmente me gusto, el instructor fue muy profesional , toda la teoria la explico muy detallada muy
entendible, muy préctica ! y ya en los ejercicios de practica la dinamica fue muy interesante ya que si se
llevaron a cabo todos los ejercicios , con un tiempo adecuado para cada uno...”.

[liana Navarrete - Gerente de ventas
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Lugar: NIZU, salon rqjo del club Toluca
Paseo Tollocan s/n, Col. Universidad, 50130
Toluca de Lerdo, Méx.
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